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Scenari e strategie

STRATEGIE MONDIALI
ITALIAN LIFE STYLE

Il settore italiano del mobile arredo, leader
incontrastato a livello internazionale per design
e qualità, sta subendo un momento di grande
trasformazione dovuto al radicale modificarsi
del contesto in cui si trova ad operare. 
La variabile critica che le imprese oggi
sono chiamate a sviluppare non è più la
“capacità di fare”, bensì la “capacità di
vendere” intesa come capacità di controllare il
canale distributivo e di ingaggiare e interagire
con i propri clienti.

Per maggiori informazioni contattare:

Centro Studi Federlegno Arredo Eventi
SpA/FederlegnoArredo

Foro Buonaparte, 65
20121 Milano

Tel   02 ­ 80604379
Fax  02 ­ 80604396  

centrostudi@federlegnoarredo.it

mailto:centrostudi@federlegnoarredo.it
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